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• Marketing i sprzedaż

• Zarządzanie sprzedażą i organizacja sprzedaży

• Zarządzanie personelem sprzedażowym

• Psychologia marketingu

• Efektywne techniki i nowoczesne trendy w sprzedaży
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• Psychologia i neuronauka w procesie sprzedaży

• Negocjacje w sprzedaży

• Coaching – metoda rozwoju i narzędzie pracy z potencjałem ludzkim

• Prezentowanie oferty handlowej – wystąpienia publiczne

• Symulacja sprzedaży na niestabilnym rynku


