PSYCHOLOGIA SPRZEDAZY
| MARKETINGU

Program jest zgodny z przepisami ustawy z dnia 20 lipca 2018 r. Prawo o szkolnictwie wyzszym i nauce (Dz.U. z 2022 r. poz. 574 z p6ézn. zm., dalej ,,pswn”)
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* Marketing i sprzedaz

« Zarzadzanie sprzedazg i organizacja sprzedazy
« Zarzadzanie personelem sprzedazowym

* Psychologia marketingu

« Efektywne techniki i nowoczesne trendy w sprzedazy

* Psychologia i neuronauka w procesie sprzedazy

* Negocjacje w sprzedazy

+ Coaching - metoda rozwoju i narzedzie pracy z potencjatem ludzkim
* Prezentowanie oferty handlowej — wystapienia publiczne

» Symulacja sprzedazy na niestabilnym rynku
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\Kf?giféﬂsﬂom Program modutowy nie stanowi szczegétowego programu studiow.
7 ANODOWEGO WSKZ zastrzega sobie prawo do wprowadzania zmian w programie w trakcie trwania roku akademickiego.
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